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11月21日，以“经典之上，再造经典”为主题的北京越野新闻发布会于2025广州国际车

展隆重举行。会上，北京越野正式发布了极具前瞻性的ELMT Max未来原型车，并面向全球启

动中文名征集活动；同时，全新BJ40探险家车型正式亮相并开启预订。

紧抓“方盒子”市场机遇，北京越野今年产品攻势迅猛。自4月以来，BJ40增程

版、BJ40燃油版、BJ30旅行家及BJ40增程元境智行版等多款车型接连上市，市场反响热

烈。1-10月，北京越野累计销量达11.3万辆，“方盒子”车型销量同比大幅增长110%，连

续7个月月销破万，其中9月与10月销量更是连续突破1.5万辆，展现出强劲的增长势头。

未来原型车ELMT Max亮相，诠释“ELEMENTAL”设计理念

北汽集团全球设计副总裁、首席设计官罗伟基亲临现场，揭幕了全球首发的北京越野未

来原型车ELMT Max。他表示，ELMT Max或将成为中国有史以来最极致的越野车型。这款概念

车不仅彰显了北京越野深厚的技术底蕴，更传递出品牌对探险精神的坚定追求，是“设计驱

动未来”发展蓝图的有力宣言。

ELMT Max在设计上极具突破性：其采用创新的“无门设计”，让驾乘者能完全沉浸于自

然；也可通过加装可拆卸聚碳酸酯护板提供防护。独特的楔形前脸与中置前大灯布局，旨在

实现更长的悬架行程和更优的转向性能。车辆搭载高度灵活的模块化系统，多个部件与面板

可自由拆装，后排座椅既可折叠收纳以拓展睡眠或储物空间，也可翻转开启“观景模式”。



外露式外骨架设计既展现了工程美学，也增强了功能性与实用性，一体式车身结构则确保了

超强的坚固性与轻量化水平。

北京越野同步发布了全新的“ELEMENTAL”（元素化）设计理念，该理念构筑于“大

地”、“坚实”、“乐活”与“智控”四大核心支柱之上，精准契合品牌特质与用户关注的

探险、健康及户外生活方式。未来，这一理念将创造性应用于北京越野全系车型。

为凝聚用户智慧，北京越野即日起至2026年3月20日，面向公众发起ELMT Max未来原型

车中文名称共创活动，最终入选者将获得BJ40探险家一年使用权。

BJ40探险家开启预订，传承经典再启新篇

北京越野董事长王昊在发布会上强调，作为中国现代越野的开山之作，BJ40是中国越野

产品王冠上的明珠。自2013年第一代BJ40问世，它便开启了属于现代中国人的越野生活，十

余年来不断迭代，承载了无数用户的集体记忆。BJ40探险家，旨在为中国现代越野再造新经

典，开启硬派越野新时代。

BJ40不仅开创了“中国越野”这一全新品类，树立了“中国方盒子”的美学标杆，更在

国际顶级赛事中屡创佳绩：环塔拉力赛四连冠、连续三年作为唯一中国品牌征战达喀尔并连

年完赛、斩获新人组冠亚季军等殊荣，于丝路拉力赛、亚洲巴哈等赛事中多次夺魁，被誉

为“中国长距离越野拉力赛之王”。从《战狼2》中的硬汉形象到国际赛场的卓越表

现，BJ40始终是自信自强中国精神的生动体现。

BJ40探险家秉承“变与不变”的哲学。“不变”的是其经典的硬派外观、坚持原创

的“中国越野”产品哲学、自信自强的精神内核，以及诸如可拆卸车顶等被视为自由与探险

图腾的经典元素。“变”的则是积极回应时代与用户需求。在智能化浪潮下，BJ40探险家将

在舒适性与智能科技两大维度进行全面升级，为用户带来更从容、更智能、更愉悦的越野体

验，共同开启智能舒适越野的新纪元。

为回馈首批用户，北京越野推出专属预订礼遇：支付99元预订金可膨胀10倍，直接抵

扣1000元购车款。

发布“中国大环线”用户共创自驾IP

北京越野正式发布“中国大环线”用户共创自驾IP，诚挚邀请全国车主、潜在用户及俱

乐部伙伴，共同探索G331、G219、G228三条国道，领略极致景观与多元民族文化。该活动将

于2026年1月1日正式启动报名。同时，品牌将牵头成立「中国大环线用户共创营」，面向所

有车主招募10名「用户共创官」，深度参与越野路线与用户权益的共创设计。

发布会现场，拳击世界冠军、BJ40燃油冠军体验官常园，北京越野男排球员、国家队队

长江川，主攻手刘力宾及全运会北京男排U20球员张嘉硕作为品牌挚友登台，分享了与北京

越野相伴的故事。北京越野男排“大长腿男神天团”更是现场派发签名排球，将气氛推向高



潮。

从专业越野到人生旷野，北京越野始终守护每一段探索之旅。品牌诚邀所有心怀远方的

朋友，共同开启全新探险时代，征服更广阔的天地。BJ40探险家将于明年1月正式上市，届

时将带来更多惊喜。
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